
令和３年度『商品力向上ステップアップセミナー』開催要綱 

１ 目的 

６次産業化商品のマーケティングの考え方や自社商品の強みについて段階的なカリキュラムに沿っ

て専門家やバイヤーによる研修を受けながら、商品の加工技術やデザインなどをインターンシップ研修

で学び、商品力の向上につなげる。 

２ 主催 

  信州６次産業化推進協議会 

 

３ 会場（研修形式）  

・講義及び模擬商談会（カリキュラム①～③）：オンライン形式   

・インターンシップ研修（カリキュラム④） 

④（１）集合形式： 松本市 地域資源製品開発支援センター （松本市 野溝西 1-7-7） 

  ④（２）集合形式： 長野市 長野県工業技術総合センター（長野市 栗田西番場 205-1） 

  ④（３）対面形式： 商談会：長野県内（後日案内） 

４ 研修受講対象者 

６次産業化に取り組んでいる、又はこれから取り組もうとする農林漁業者等 

  （長野県内の方に限る） 

 

５ 募集定員 

  10名（応募者多数の場合、協議会にて選考）  申込締切：11月 15日（月） 

 

６ カリキュラム ・・・①～③の研修受講は必須。④（１）～（３）のインターンシップ研修はいず 

            れかを選択して受講して下さい。（複数受講も可能）           

        

① マーケティング基礎・・・６次産業化商品のマーケティングの考え方を整理する 

② 販売戦略・・・バイヤーへの商談を行うことにより自社の改善点を見つけ出す（模擬商談会）  

③ ネットの活用・・・コロナ禍を踏まえた ECサイト販売の知識習得 

④ インターンシップ研修・・・受講者はいずれかを選択して受講必須 （複数受講も可能） 

（１）商品デザインコース 

・自社商品デザインや販促物を再度見直し改善するためのデザインワークショップ体験 

 （２）加工技術コース 

・開発現場から見た新製品の加工技術、各種商品試作機器の見学と技術体験 

（３）販路拡大コース 

     ・県内で予定されている対面での商談会へ参加して商談の実践・課題の抽出を行う 

  

   

【講義概要】   

 日時等 テーマ 講義内容 講師 

 

①  

第１回 

11 月 26 日（金） 

13:30～15:30 

オンライン研修 

 

 

マーケティング基礎 

◆マーケットを知ろう！ 

〇６次化商品のマーケティン

グの考え方 

〇新しい生活様式下での食品

企業等の販売戦略・マーケッ

トインの発想 

 

信州６次化プランナー 

生稲芳高 氏 

 

②  

 

第２回 

12 月 15 日（水） 

13：30～16:00 

オンライン研修 

 

模擬商談会 

～自社商品課題収集～ 

◆商品課題を見つけよう！ 

〇食品バイヤーが望む６次産

業化商品とは 

【演習】オンライン模擬商談会 

自社商品の課題を見つけ出す 

 

株式会社ヤマナカ 

フランテ統括店長 

 戸谷 義実  氏 

（本社名古屋） 



 

 

③  

第３回 

1 月 12 日（水） 

13:30～15:30 

オンライン研修 

 

 

コロナ禍を踏まえた EC

サイトの活用 

◆身近となったオンライン！ 

○EC サイト販売の取組につい

て 

 ○新しい生活スタイルでの

SNSの上手な使い方（YouTube、

FB、instaなど） 

 

ECデザイン 

 

代表 

青柳 聡 氏 

 

 

④  

(1) 

選択 

 

2 月 2 日（水） 

13:30～16:00 

集合形式：松本 

 

インターンシップ研修（１） 

【商品デザインコース】 

・商品デザインを考える 

◆商品デザインを考えてみよ

う！ 

〇ターゲットに訴えるデザイ

ンとは 

〇パンフレット制作のポイン

ト 

【演習】ワークショップ 

〇自社製品のセールスポイン

トの整理（ワークシート使用） 

〇セールスポイント発表 

講師より評価していただく 

 

地域資源製品開発支

援センター（松本） 

 

総合プロデューサー 

五味英紀 氏 

 

 

④ 

（2） 
 

選択 

 

2 月 9 日（水） 

13:30～16:00 

集合形式：長野  

 

インターンシップ研修（２） 

【加工技術コース】 

・新しい加工技術を学ぶ 

◆新商品開発の現場を見てみよ

う！ 

〇開発現場から見た新製品の

加工技術 

【見学・体験】 

各種商品試作機器の見学と技

術体感 

 

 

長野県工業技術総合セ

ンター（若里） 

食品技術部門 

 

専門研究員 

栗林 剛 氏 

 

 

④ 

(3) 

 

選択 

 

開催予定日 

（後日案内） 

※新型コロナウィル

ス感染の状況によっ

ては中止になりま

す。  

 

インターンシップ研修（３） 

【販路拡大コース】 

・新規取引先開拓に向け

た商談 OJT 

◆商談会に参加してみよう！ 

【演習】対面式商談会参加 

 ○商品改善による効果の測定 

 ・商談成約率向上 

 ○商談会での新規販路開拓 

 ・講師によるフォローアップ 

 ○自社商品の課題の抽出 

 ・アンケート回収 

（開催予定商談会） 

長野県産品商談会 

中南信エリア商談会な

ど  

講師（信州 6 次地域プ

ランナー）によるフォ

ローアップ 

 

※新型コロナウィルス感染症対策を行いながら研修を実施いたしますが、状況により中止、または開催

方法、講師、日時の変更等行う場合がございます。 

また、研修参加時の、通信費等や、交通費等は自己負担となりますのでご了承願います。 

 


